
IQVIA Weekly Insights
Détectez plus tôt les tendances qui se dessinent pour stimuler le rendement 
de la marque et du territoire
Vous recourez à des données exactes pour prendre des 
décisions commerciales judicieuses. Weekly Insights vous 
procure l’aperçu le plus complet et à jour des ventes de produit, 
ce qui vous permet de faire un meilleur suivi du rendement réel 
par rapport aux objectifs de vente et de marketing.

À l’aide d’une base de données dynamique dont les données 
historiques font l’objet d’une actualisation sur une base continue, 
Weekly Insights surveille l’adoption de Rx par les prescripteurs 
pour vous permettre d’adapter rapidement vos activités de 
marketing et vos efforts promotionnels.

Adaptez-vous aux nouvelles tendances relatives aux ordonnances où qu’en soit votre produit dans son cycle de vie

Weekly Insights constitue un « guichet unique » de perspectives 
intégrées sur les pharmacies de détail, livrées par le biais d’un 
tableau de bord Web, pour que vous puissiez repérer plus tôt la 
réussite du produit ou son mauvais rendement.

•	 Évaluez rapidement les répercussions possibles des 
prochaines ventes

•	 Informez votre équipe de vente des tendances qui se 
dessinent dans les ventes

•	 Détectez les risques que présentent de nouveaux concurrents

•	 Mobilisez rapidement de nouvelles stratégiques pour 
optimiser les résultats du produit

Un aperçu intégré des données sur les ordonnances et les réclamations, livré chaque semaine, apporte des réponses aux 
principales questions relatives au rendement de votre produit
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POUR NOUS JOINDRE
 canadainfo@iqvia.com 

iqvia.com/canada

Lancement sur  
le marché
Lancement du produit 
et accès au marché

Croissance et maturité
Efficacité commerciale 
et stratégie de  
la marque

Déclin et perte 
d’exclusivité  
des brevets
Aide à la marque mature

Perspectives 
intégrées sur  

les pharmacies  
de détail

Perspectives sur les payeurs
Présentent les réclamations faites chaque 
semaine aux payeurs publics et privés.
Sachez si, dans certaines régions, le paysage des 
payeurs pour votre produit est différent de celui 
de vos concurrents.

Perspectives sur les ordonnances
Évaluent l’écoulement des médicaments sur Rx  
dans les pharmacies de détail.  
Prenez connaissance de l’utilisation totale 
hebdomadaire et du nombre de nouveaux 
utilisateurs/premières ordonnances de votre 
produit et de celui de votre concurrent, par région.

Rx Ticker
Établit la part du marché à l’aide de données 
agrégées sur les réclamations et les Rx.
Observez la tendance relative à votre produit et à 
celui de votre concurrent en fonction d’un nouveau 
programme ou lancement.

Perspectives sur les prescripteurs
Évaluent chaque semaine les modifications 
relatives aux médicaments sur Rx, par 
médecins et segments.
Sachez combien de médecins prescrivent votre 
produit ou les produits concurrents.


